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1. Резюме проекта
Проект направлен на открытие и развитие кабинета (салона) по наращиванию ресниц и сопутствующим процедурам (коррекция, снятие, уход). Цель проекта — создание устойчивого источника дохода, повышение финансовой самостоятельности заявителя и выход из трудной жизненной ситуации.
Финансирование проекта осуществляется за счёт средств социального контракта в размере 350 000 рублей. Деятельность планируется вести лично заявителем, без привлечения наёмных работников, в статусе самозанятого гражданина с применением налога на профессиональный доход (НПД).
	Показатель
	Значение

	Наименование проекта
	Открытие и развитие кабинета (салона) наращивания ресниц

	Сумма социального контракта
	350 000 руб.

	Организационно-правовая форма
	Самозанятый (НПД)

	Ставка налога
	4% (доходы от физических лиц)

	Срок запуска
	1–4 недели (после получения средств)

	Выход на плановый режим
	1–2 месяца

	Плановая выручка
	70 000–95 000 руб./мес.

	Плановая чистая прибыль
	30 000–45 000 руб./мес.

	Срок окупаемости
	до 10 месяцев



2. Сведения о заявителе и организационно-правовая форма
Заявитель имеет профессиональную подготовку и практический опыт работы в сфере ресничного сервиса (обучение на курсах мастера по наращиванию ресниц, опыт практики). Деятельность по проекту будет осуществляться лично заявителем.
Форма ведения деятельности: самозанятый гражданин (НПД)/ИП. Данная идея - ведение операций через приложение «Мой налог». 
	Параметр
	Описание

	Форма деятельности
	Самозанятый (НПД)

	Учёт и налоги
	Через приложение «Мой налог», ставка 4%

	Наём работников
	Не планируется

	Оплата
	Наличные/безналичные переводы/онлайн-оплата (по возможности)

	Место оказания услуг
	Арендуемое помещение (кабинет)



Рекомендуемые коды ОКВЭД (можно уточнить при регистрации ИП):
	Код ОКВЭД
	Наименование
	Назначение

	96.02
	Предоставление услуг парикмахерскими и салонами красоты
	основной код для бьюти-услуг

	96.09
	Предоставление прочих персональных услуг
	при необходимости расширения



3. Описание услуг
Проект предполагает оказание услуг ресничного сервиса. Перечень услуг сформирован из наиболее востребованных процедур, которые обеспечивают стабильный спрос и прогнозируемую загрузку мастера.
	Услуга
	Содержание
	Средняя длительность
	Ориентир цены, руб.

	Классическое наращивание (1D)
	Наращивание по технологии 1:1
	1,5–2,0 часа
	2 000

	Объём 2D
	Увеличение объёма за счёт пучков 2D
	2,0–2,5 часа
	2 500

	Объём 3D
	Выраженный объём 3D
	2,5–3,0 часа
	3 000

	Коррекция
	Коррекция ранее выполненного наращивания
	1,5–2,0 часа
	1 500–2 000

	Снятие
	Снятие материала, уход
	30–45 мин
	500–700

	Уход/восстановление (по запросу)
	Процедуры ухода, рекомендации, средства
	20–30 мин
	300–800



Цена услуги определяется сложностью работы, объёмом, состоянием натуральных ресниц и пожеланиями клиента. Цены могут корректироваться с учётом рынка и уровня спроса.
4. Анализ рынка и целевая аудитория
Услуги ресничного сервиса являются востребованными среди женской аудитории и имеют повторяемость (клиенты возвращаются каждые 3–5 недель на коррекцию или новое наращивание). Рынок характеризуется высоким количеством предложений, однако спрос на качественную услугу сохраняется. Ключевое значение имеют качество работы, безопасность, комфорт, удобная запись и стабильный сервис.
	Сегмент
	Кто это
	Потребность
	Частота посещений

	Работающие женщины
	офис, сфера услуг, предприниматели
	аккуратный внешний вид
	1 раз в 3–5 недель

	Студентки/молодёжь
	17–24
	модный образ, акции
	1 раз в 3–5 недель

	Женщины 25–45
	семьи, дети
	экономия времени на макияже
	1 раз в 3–5 недель

	Событийные клиенты
	свадьбы, мероприятия
	разовая услуга
	по необходимости



Ключевые конкурентные преимущества проекта:
профессиональная квалификация и опыт заявителя;
строгое соблюдение гигиены и санитарной обработки;
удобная онлайн-запись и напоминания;
понятный прайс и прозрачная стоимость;
работа на качественных материалах;
сбор отзывов и «сарафанное радио».
5. Производственный план (организация работы и безопасность)
Работа планируется в арендованном кабинете/помещении. Помещение должно иметь: электроснабжение, возможность влажной уборки, вентиляцию (или проветривание), доступ к воде (желательно). Наращивание ресниц не требует лицензирования, однако требует соблюдения санитарных правил.
5.1. Процесс оказания услуги:
Запись клиента (мессенджер/телефон/онлайн-форма).
Первичная консультация: выяснение пожеланий, противопоказаний, согласование цены.
Подготовка рабочего места: дезинфекция поверхностей, подготовка стерильных/одноразовых материалов.
Процедура наращивания/коррекции/снятия.
Завершение: рекомендации по уходу, запись на следующий визит, получение оплаты.
Фиксация клиента в базе (контакты, дата, предпочтения, фото результата при согласии).
5.2. Гигиена и безопасность (коротко, по сути):
использование одноразовых расходных материалов (патчи, щёточки и др.) или их индивидуальная упаковка;
дезинфекция рабочих поверхностей до и после клиента;
антисептическая обработка рук мастера;
использование СИЗ при необходимости (маска, перчатки);
соблюдение порядка хранения материалов, сроков годности;
регулярная уборка помещения и проветривание.
5.3. Требования к оборудованию и материалам:
	Группа
	Что входит
	Зачем нужно

	Рабочее место
	косметологическая кушетка/кресло, освещение, тележка/тумба
	комфорт и качество работы

	Инструменты
	пинцеты, палитры, камень/стекло для клея
	точность и скорость

	Расходники
	патчи, ленты, щёточки, микробраши
	гигиена и удобство

	Материалы
	ресницы, клей, ремувер, праймер, обезжириватель
	качество результата

	Стерилизация/дезинфекция
	дезсредства, контейнеры, УФ-бокс (при необходимости)
	безопасность



6. Календарный план запуска
	Этап
	Срок
	Результат
	Комментарий

	Регистрация самозанятости (НПД)
	1–2 дня
	Статус оформлен
	через приложение «Мой налог»

	Подбор/аренда кабинета
	1–2 недели
	Договор аренды
	выбор доступного помещения

	Закупка оборудования и материалов
	1–3 недели
	Полностью готовое рабочее место
	по смете соцконтракта

	Запуск продвижения
	1 неделя
	Первые заявки
	Авито/2ГИС/соцсети

	Плановая работа
	1–2 месяца
	Стабильная запись
	повторные визиты, отзывы



7. Источники финансирования и смета расходов (350 000 руб.)
Финансирование проекта осуществляется за счёт средств социального контракта. Смета составлена в пределах установленного лимита 350 000 рублей. Оборудование и материалы приобретаются для ведения заявленной деятельности.
	Источник финансирования
	Сумма, руб.

	Социальный контракт
	350 000

	ИТОГО
	350 000



7.1. Смета (оборудование, материалы, организация рабочего места):
	№
	Наименование
	Кол-во
	Цена, руб.
	Сумма, руб.

	1
	Кушетка косметологическая (удобная, регулируемая)
	1
	80 000
	80 000

	2
	Кольцевая лампа/профессиональное освещение
	1
	15 000
	15 000

	3
	Тележка/тумба мастера + органайзеры
	1
	18 000
	18 000

	4
	Стул мастера (эргономичный) и клиента
	2
	28 000
	28 000

	5
	Набор пинцетов профессиональных (2–3 шт.)
	1 компл.
	7 000
	7 000

	6
	Ультразвуковая мойка/организация обработки (по необходимости)
	1
	60 000
	60 000

	7
	Дезсредства, антисептики, контейнеры, перчатки, маски
	1 компл.
	12 000
	12 000

	8
	Стартовый набор расходников (патчи, ленты, щёточки, микробраши и др.)
	1 компл.
	25 000
	25 000

	9
	Материалы для ресниц (ресницы разных изгибов/толщин/длин, клей, ремувер, праймер, обезжириватель)
	1 компл.
	70 000
	70 000

	10
	Мебель/ стул/пуф, зеркало
	1 компл.
	25 000
	25 000

	11
	Вывеска/табличка/брендирование мини-формата (по месту)
	1
	10 000
	10 000

	
	ИТОГО
	
	
	350 000



8. План маркетинга и продаж
Маркетинговая стратегия ориентирована на локальный спрос: жители города и ближайших районов, которые ищут мастера по ресницам рядом с домом/работой. Основная задача — сформировать стабильную запись за счёт качественного сервиса и повторных визитов.
	Канал
	Что делаем
	Периодичность
	Ожидаемый результат

	Авито
	3–5 объявлений по услугам, фото работ, регулярное обновление
	еженедельно
	первичные заявки

	2ГИС/Яндекс карты
	добавление точки, описание, прайс, отзывы
	постоянно
	доверие и поисковый трафик

	Соцсети
	посты «до/после», отзывы, сторис, акции
	3–5 раз в неделю
	рост узнаваемости

	Сарафанное радио
	бонус за рекомендацию, система лояльности
	постоянно
	стабильная база

	Партнёрства
	договорённости с визажистами/мастерами бровей/салонами
	1–2 в месяц
	взаимный поток клиентов



8.1. План продаж (ориентир):
	Показатель
	1–2 месяц
	3–6 месяц
	После 6 месяца

	Количество клиентов/процедур в месяц
	20–25
	30–35
	35–45

	Средний чек
	2 500
	2 700
	2 900

	Оценка выручки, руб./мес.
	50 000–62 500
	81 000–94 500
	101 500–130 500



9. Финансовый план (доходы, расходы, прибыль)
Финансовый план приведён в упрощённом виде, понятном для комиссии социального контракта. Показатели рассчитаны исходя из реалистичной загрузки одного мастера.
9.1. Ежемесячные расходы (постоянные и переменные):
	Статья
	Сумма, руб./мес.
	Комментарий

	Аренда кабинета
	15 000
	фиксированно (ориентир)

	Коммунальные/связь
	2 000
	электроэнергия, связь

	Расходные материалы
	12 000
	патчи, ленты, щёточки и др.

	Материалы (ресницы/клей и др.)
	10 000
	пополнение запасов

	Реклама/продвижение
	5 000
	поддержка объявлений/контента

	Налог НПД (4%)
	3 000
	примерно при выручке 75 000

	ИТОГО
	47 000
	



9.2. Пример расчёта выручки (средний месяц):
	Услуга
	Средняя цена, руб.
	Кол-во/мес.
	Выручка, руб.

	Классика/2D/3D (средняя процедура)
	2 700
	25
	67 500

	Коррекция
	1 800
	8
	14 400

	Снятие/уход
	600
	6
	3 600

	ИТОГО
	
	
	85 500



9.3. Итог прибыли (средний сценарий):
	Показатель
	Сумма, руб./мес.

	Выручка
	≈ 85 000

	Расходы
	≈ 47 000

	Чистая прибыль
	≈ 38 000



При указанной чистой прибыли срок окупаемости затрат, профинансированных по социальному контракту, составляет до 10 месяцев. Достижение плановой выручки обеспечивается повторяемостью услуги и формированием постоянной клиентской базы.

10. Риски и меры по снижению
	Риск
	Вероятность
	Влияние
	Меры снижения

	Сезонность спроса
	средняя
	среднее
	акции в «низкий сезон», работа с базой, напоминания

	Высокая конкуренция
	средняя
	среднее
	качество, отзывы, 2ГИС, удобная запись

	Рост цен на материалы
	средняя
	среднее
	закупка оптом, резерв в смете, смена поставщиков

	Поломка оборудования
	низкая
	среднее
	бережная эксплуатация, гарантия, резерв

	Временная нетрудоспособность
	низкая
	высокое
	профилактика здоровья, планирование графика




Подпись заявителя: _____________________________      Дата: ________________



