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1. Резюме проекта
Проект направлен на создание устойчивого источника дохода путём открытия швейного ателье, оказывающего бытовые услуги населению: ремонт, подгонка и индивидуальный пошив одежды.
Сумма запрашиваемой поддержки: 350 000 рублей (средства социального контракта). Форма ведения деятельности: самозанятый гражданин (НПД). Налоговая ставка: 4% (доходы от физических лиц), учёт и уплата налога через приложение «Мой налог».
Ожидаемый результат: получение стабильного ежемесячного дохода, превышающего прожиточный минимум, и выход заявителя из трудной жизненной ситуации.
	Наименование проекта
	Открытие и развитие швейного ателье

	Цель
	Оказание услуг ремонта/пошива одежды населению и получение стабильного дохода

	Сумма социального контракта
	350 000 руб.

	Организационная форма
	Самозанятый (НПД)

	Плановый срок окупаемости
	до 10 месяцев



2. Сведения о заявителе и организационно-правовая форма
Заявитель планирует осуществлять деятельность самостоятельно, без привлечения наёмных работников. Это соответствует формату социального контракта и снижает постоянные расходы. Регистрация — в статусе самозанятого гражданина с применением налога на профессиональный доход (НПД).
Преимущества выбранной формы: простая регистрация, низкая налоговая ставка, отсутствие обязанности вести сложный бухгалтерский учёт, уплата налога автоматически через приложение «Мой налог».
Планируемые коды ОКВЭД (можно указать при регистрации ИП /уточнить):
	Код
	Наименование
	Комментарий

	95.29
	Ремонт прочих предметов личного потребления и бытовых товаров
	ремонт/подгонка одежды

	14.19
	Производство прочей одежды и аксессуаров одежды
	пошив по заказу

	14.13
	Производство прочей верхней одежды
	при необходимости расширения



3. Описание услуг и перечень работ
Ателье будет оказывать бытовые услуги населению. Основные направления работы:
Ремонт одежды: замена молний, подшив низа, ушив/расширение, штопка, установка кнопок и фурнитуры.
Подгонка по фигуре: корректировка посадки изделий (брюки, юбки, платья, пиджаки).
Индивидуальный пошив простых изделий: юбки, брюки, платья базовых моделей (по меркам).
Текстильные изделия: ремонт и пошив простого домашнего текстиля (по запросу клиентов).
Примерный прайс-лист (ориентировочно, может корректироваться по рынку и сложности):
	Услуга
	Цена, руб.
	Комментарий

	Подшив низа брюк/джинсов
	400–700
	в зависимости от сложности и материала

	Замена молнии
	600–1 500
	зависит от длины и вида молнии

	Ушив/подгонка по фигуре
	600–2 000
	по количеству швов/элементов

	Пошив юбки (работа)
	2 500–4 000
	материал предоставляет клиент

	Пошив платья (работа)
	4 000–8 000
	цена по модели/сложности



4. Анализ рынка и целевая аудитория
Услуги ремонта одежды относятся к базовым бытовым услугам и сохраняют устойчивый спрос. Потребность возникает регулярно: сезонная смена одежды, износ изделий, изменение параметров фигуры, необходимость срочного ремонта.
Целевая аудитория:
Жители близлежащих домов и районов (шаговая доступность).
Семьи с детьми (частые ремонты, подгонка школьной/повседневной одежды).
Пенсионеры (ремонт и продление срока службы одежды).
Работающие граждане (срочный ремонт, подгонка деловой одежды).
Клиенты с нестандартной фигурой (подгонка и индивидуальный пошив).
Конкурентные преимущества проекта: качество работ, соблюдение сроков, понятный прайс, индивидуальный подход, удобные каналы связи (телефон/мессенджеры).
5. Производственный план (организация работы)
Для ведения деятельности планируется арендовать небольшое помещение. Режим работы может быть установлен исходя из потребностей клиентов (например, 5–6 дней в неделю).
Этапы выполнения заказа:
Приём заказа и консультация (уточнение задачи, сроков, стоимости).
Снятие мерок/оценка изделия.
Выполнение ремонта/пошива.
Примерка (при необходимости) и корректировка.
Сдача готового изделия, приём оплаты, просьба оставить отзыв/рекомендацию.
6. Календарный план запуска (пример):
	Этап
	Срок
	Результат
	Комментарий

	Регистрация самозанятости (НПД)
	1–2 дня
	Статус оформлен
	через приложение «Мой налог»

	Подбор/аренда помещения
	1–2 недели
	Договор аренды
	по возможности в проходном месте

	Закупка оборудования
	1–3 недели
	Оборудование установлено
	по смете соцконтракта

	Запуск рекламы (Авито/2ГИС)
	1 неделя
	Первые обращения
	создание карточек и объявлений

	Выход на плановую загрузку
	1–2 месяца
	Стабильные заказы
	наращивание базы клиентов



7. Источники и объём требуемых средств
Финансирование проекта осуществляется полностью за счёт средств социального контракта в размере 350 000 рублей.
	Источник
	Сумма

	Социальный контракт
	350 000 руб.



Смета расходов (за счёт соцконтракта)
Смета составлена в рамках лимита 350 000 рублей. Перечень оборудования и материалов используется исключительно для ведения заявленной деятельности.
	№
	Наименование
	Кол-во
	Цена, руб.
	Сумма, руб.

	1
	Швейная машина (универсальная)
	2
	60 000
	120 000

	2
	Оверлок
	1
	45 000
	45 000

	3
	Утюг (профессиональный/усиленный)
	1
	20 000
	20 000

	4
	Гладильная доска
	1
	10 000
	10 000

	5
	Раскройный стол
	1
	45 000
	45 000

	6
	Манекен
	1
	20 000
	20 000

	7
	Инструменты и инвентарь (ножницы, лапки, иглы и пр.)
	1
	20 000
	20 000

	8
	Расходные материалы (нитки, фурнитура, молнии) — стартовый запас
	1
	70 000
	70 000

	
	ИТОГО
	
	
	350 000



8. План маркетинга (продвижение услуг)
Продвижение будет строиться на недорогих и понятных каналах, подходящих для бытовых услуг. Основной упор — на местное продвижение и рекомендации клиентов.
	Канал
	Действия
	Ожидаемый эффект
	Затраты

	Авито
	Размещение 3–5 объявлений по услугам, регулярное обновление
	Первые заявки уже в первые недели
	минимальные/по необходимости

	2ГИС
	Добавление точки и контактов, описание услуг
	Повышение доверия и видимости
	0–по тарифу

	Соцсети/мессенджеры
	Публикация примеров работ «до/после», отзывы
	Рост повторных обращений
	0

	Сарафанное радио
	Скидка/бонус постоянным клиентам за рекомендации
	Стабильный поток заказов
	минимальные



9. Финансовый план (ежемесячные расходы и доходы)
Финансовый план приведён в упрощённом виде, в логике, принятой для социального контракта. Показатели являются реалистичными для бытовых услуг при личной занятости заявителя.
9.1. Ежемесячные расходы
	Статья затрат
	Сумма в месяц, руб.
	Комментарий

	Аренда помещения
	20 000
	небольшое помещение

	Коммунальные услуги
	3 000
	электроэнергия, вода

	Расходные материалы
	10 000
	нитки, молнии, фурнитура

	Налог НПД (4%)
	3 000
	примерно при выручке 75 000

	ИТОГО
	36 000
	



9.2. План выручки (пример на месяц)
	Услуга
	Средняя цена, руб.
	Кол-во в месяц
	Выручка, руб.
	Комментарий

	Ремонт одежды
	500
	80
	40 000
	подшив, молнии, мелкий ремонт

	Подгонка по фигуре
	900
	15
	13 500
	ушив/посадка

	Пошив простых изделий (работа)
	3 000
	6
	18 000
	юбки/брюки/простые платья

	ИТОГО
	
	
	71 500
	



9.3. Расчёт чистой прибыли (в среднем)
	Показатель
	Сумма, руб.

	Выручка (в месяц)
	≈ 70 000 – 75 000

	Расходы (в месяц)
	≈ 36 000

	Чистая прибыль (в месяц)
	≈ 30 000 – 35 000



10. Оценка рисков и меры снижения
	Риск
	Вероятность
	Влияние
	Меры снижения

	Сезонность спроса
	средняя
	среднее
	расширение перечня услуг, работа с домашним текстилем

	Высокая конкуренция
	средняя
	среднее
	качество, сроки, отзывы, продвижение в 2ГИС/Авито

	Поломка оборудования
	низкая
	среднее
	покупка у проверенных продавцов, бережная эксплуатация

	Временная нетрудоспособность
	низкая
	высокое
	профилактика здоровья, планирование загрузки




Подпись заявителя: _____________________________      Дата: ________________
